COMECE PELO MVP FOME DE BRINCAR MELHORE A ROTINA

A sua ideia de produto ou Restaurantes e lanchonetes que apostam no 10 plataformas que vao
servigo corresponde realmente universo infantil seguem lucrando alto auxiliar vocé desde a logistica
ao que o consumidor precisa? até a gestao interna de tarefas
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FRANQUIA




“Este baixo custo

permite, na

Frida, a escalada
empreendedora
Ou seja, 0

avango até que a
franqueada tenha
recursos para
investir na sua
propria loja fisica”
Camila Reginato,
socia-fundadora
da Frida

MODELOS MOVEIS

TEXTO DE MARCELO CASAGRANDE

REDES QUE APOSTAM EM MODELOS MOVEIS -
QUE PODEM SER CARREGADOS EM UMA MALA,
POR EXEMPLO - CONQUISTAM AQUELES QUE
TEM POUCO DINHEIRO PARA INVESTIR E MUITA
VONTADE DE FAZER O NEGOCIO DAR CERTO

pandemia alterou os planos daque-
les que sonhavam empreender. Pa-
ra alguns atrasou, para outros ace-

Mais uma vantagem ¢ o modelo fiscal
dessas franquias, que geralmente, segun-

do Costa, se enquadram como Microem-
ded

lerou. Seja apds uma demissao, seja pela
escolha de comegar uma nova vida, muita
gente optou pelo franchising para realizar
esse desejo de ser dono do proprio negécio.

A dificuldade de conseguir crédito ou o
receio de investir grandes montantes em
um novo empreendimento comercial fi-
zeram com que franquias com operagoes
simplificadas se tornassem as queridinhas
do momento. J& pensou poder ser dono de
uma franquia e carregd-la em uma mala?
Isso é possivel e pode ser uma boa sacada.
Geralmente, essas franquias “portateis” ou
“méveis” se enquadram como nano ou mi-
crofranquais com investimento inicial infe-
rior a R$100 mil. E uma oportunidade e tan-
to para o empreendedor com pouco capital.

Para o gestor de franquias da DC Fran-
chising, Daniel Costa, o fato de a franquia
caber no bolso [na bolsa, na sacola ou na
mala] ¢ um ponto positivo. Outro ponto é
o baixo custo operacional. “Sao modelos
de negécio sem necessidade de ponto co-
mercial, aluguel, funciondrios, entre ou-
tros. O baixo custo fixo é muito bom, pois
reduz o capital de giro necessario para
fazer a engrenagem desse negécio girar’,
comenta o especialista.

& Individual ou dentro do Sim-
ples Nacional, es negdcios podem ser
uma nova jornada de sucesso na vida dos
empreendedores. Existem muitas marcas
sérias com produtos e servigos diferencia-
dos e que geram 6timos ganhos’, pontua.

QUESTAO DE PERFIL

A proposta de “levar a franquia com vo-
cé” ¢é empolgante, nao ¢? Mas vale ter em
mente que vocé serd, literalmente, a pro-
pria empresa. Vocé serd o patrao e o fun-
ciondrio ao mesmo tempo. “Esse modelo
de franquia exige que o franqueado tenha
um perfil proativo e resoluto, dedicando-se
em tempo integral para que obtenha os re-
sultados esperados. Além disso, o franque-
ado precisa estar o tempo todo na opera¢ao
eem todas as dreas do negdcio em questao’)
reforga Daniel Costa, da DC Franchising.

Por isso, ele recomenda que, antes de
abrir uma franquia, a pessoa deve fazer
uma autoavaliagao, para de fato ver se
estd no momento adequado para assu-
mir esse tipo de responsabilidade. “Nao
pense apenas no baixo investimento e no
faturamento, considere se vocé tem afini-
dade com o nicho em que vai atuar e se
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Na rede Frida Underwear, a franqueada pode
levar os produtos até a casa ou o trabalho da
cliente. As lingeries ficam dispostas em uma
maleta estilosa e cheia de possibilidades. A
marca aposta em produtos para todos os
perfis de mulheres e usa do marketing olfativo
para marcar presenga aonde chega

Antes de ir para a rua vender, a franqueada
precisa marcar presenga nas redes sociais. Na
Frida, um analista de trafego ¢ disponibilizado
ao franqueado, que apenas vai fazer o
investimento desejado diretamente nas
midias. "A premissa para operar uma franquia
nessas caracteristicas € a exceléncia no
atendimento ao cliente’, defende a sdcia-
fundadora da empresa, Camila Reginato.

O investimento inicial de R$12,9 mil foi

um chamariz durante a pandemia. Camila
revela que a rede cresceu muito nos ultimos
tempos e o perfil principal foi o de pessoas
que migraram de um.emprego/'com
carteira assinada para ter mais autonomia e
flexibilidade

Quem entrar para a rede - que hoje conta
com 35 unidades - recebe um kit ‘nota cem’,
composto de 100 pegas, 100 sacolas, 100

tags e um aromatizador exclusivo da Frida
Depois disso, o investimento mensal para

o desenvolvimento da franquia se torna
totalmente flexivel. O franqueado escolhe o
volume de reposigao das pegas, bem como os
valores destinados aos pacotes sugeridos de
anuncios digitais. "Este baixo custo permite,
na Frida, a escalada empreendedora. Ou seja,
o avango até que a franqueada tenha recursos
para investir na sua propria loja fisica’, diz
Camila, que pretende atingir a marca de 125
franquias em operagao até o fim de 2022

RAIO-X FRIDA UNDERWEAR
INVESTIMENTOINICIAL: R$12,2 mil - UNIDADES EM OPERAGAO:
35 - TAXA DE FRANQUIA: R$300 - CAPITAL DE GIRO: 05
mesmos R$12,9 mil (o valor de 100 pegas) + ROYALTIES:
n&o cobra + FUNDO DE PUBLICIDADE: incluso na taxa de
franquia - FATURAMENTO MEDIO MENSAL: R$15 mil - LUCRO
MEDIO MENSAL: R$7,5 mil - PRAZO DE RETORNO: até 3 meses
* DURAGAO DO CONTRATO: 5 anos - MAIS INFORMAGOES:
setornafran queado fridaunderwear.combr
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Para fazer parte da rede
WSI, uma das maiores
franqueadoras do
segmento de marketing
digital no mundo, o
franqueado também néao
precisa se preocupar em
alugar um escritério. Basta
uma maleta em que caiba
um notebook, um celular
e muita disposicao. “‘Ele
vai ter acesso a rede de
parceiros homologados
ou fornecedores que vao
ajuda-lo a fazer a entrega
para o cliente’, explica o
presidente da WS| Master
Brasil, Caio Cunha.

QO investimento inicial

€ a partir de R$59,8 mil
Segundo a franqueadora,
alucratividade mensal
pode chegar a R$16 mil

RAIO-X WSI

Comoaredeé
internacional, os
franqueados ao redor do
mundo compartilham
experiéncias e resultados.
Eles podem trabalhar

em parceria entre si

para conquistar clientes
maiores. Ou seja, muitas
unidades trabalham

com outras e, com isso,
conseguem dividir uma
entrega grande.“O mundo
digital € um caminho sem
volta. As empresas estao
crescendo muito. Com
aumento de 37%, esse
inicio de ano ja indicou
que nds vamos crescer
acimado faturamento
doano passado’, revela o
executivo,

INVESTIMENTO INICIAL: a partir de R$59,8 mil - UNIDADES EM OPERAGAO:
18 - TAXA DE FRANQUIA: R$1,5 mil - CAPITAL DE GIRO: a partir de R$10
mil - ROYALTIES: 8% do faturamento + FUNDO DE PUBLICIDADE: incluso
na taxa de franquia - FATURAMENTO MEDIO MENSAL: R$40 mil - LUCRO
MEDIOMENSAL: de 30% a 40% * PRAZO DERETORNO: 18 meses - DURAGAO
DO CONTRATO: 5 anos * MAIS INFORMAGOES: www franquiawsi com.br
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*O mundo digital ¢ um caminho sem volta. As empresas estdo
crescendo muito. Com aumento de 37%, esse inicio de ano ja indicou
que nés vamos crescer acima do faturamento do ano passado”

Caio Cunha, presidente da WS| Master Brasil
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